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义乌京东供应链玩法
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古今江南直播培训课程：1.直播学习场地：设备采用国内的直播设备，真实接触到直播行业
的所有岗位，实训参观真实工作场地。培训结束我司会为学院颁发“直播销售”证书！2.培养全
能型的直播人才：古今江南的实习实训导师为学员提供实习实操的指导老师由团队创始人、公司
技术总监、运营、主播助理、选品师、老主播以及分公司负责人组成。涉及到直播环节的任何岗
位的全方面培养。3.就业面广，热门行业全覆盖：主播培养方向涉及到日用百货、服装、饰品、
食品、美食、母婴、美妆、家居、家电……4.专业知识点更：人设ip打造、账号建立、直播前准
备、气息训练、形象形体、直播话术、增粉技巧、粉丝互动、控场能力、思维逻辑、数据分析...
古今江南文化live直播基地建立电商直播基地，为孵化直播带货人才贡献力量-人民视窗古今江南
融媒科技！义乌京东供应链玩法

古今江南文化live直播基地，商家入驻、达人入驻、直播带货、主播培训、直播培训、主播带
货、直播培训报名、网红主播交流、品牌(超级供应链)直播运营等产业闭环链上提供专业解决方
案，构建苏州直播综合服务生态。基地将以抖音、快手、淘宝等直播平台为载体，结合短视频、
直播电商发展趋势，现已联合地方正负打造文化类网红经济产业集聚区、直播电商供应链基地，
链接商家网红和消费者，赋能当地社会经济的高效发展；人民视窗还与人民日报华南报业发展部
达成“人民主播”战略培训计划，将在短期内孵化培养10000名直播行业从业者。上海淘宝直播供
应链怎么找厂家合作直播平台运营基地，选苏州古今江南融媒科技有限公司，专注一站式直播资
源整合。

相较于背靠粉丝经济的网红电商，由供应链驱动的直播电商似乎带来了更多的可能性。从而
又反哺上游厂商以及MCN机构生产、选货，实现整个直播电商业态正向循环。可以使用淘宝直播
功能的不jinjin只有商家店铺，很多淘宝达人也是可以开通使用这项功能，为自己的粉丝用户直播
介绍物品的。通过对商品线上直播支撑，实现苏州地区直播行业的可持续发展。”为客户提供高
附加值的电子商务解决方案，由一群富有朝气跟创造力的成员组成。打造集主题直播间、网络直
播培训、供应链为一体的产业生态链。

古今江南文化live直播基地建设的初心，是希望直播基地能解决主播学习和孵化的需求，拥有
给予直播知识的能力，解决主播获取产品优惠价格的能力，同时也能让品牌方能直接对接上主播，
进行双向的赋能，古今江南建立直播基地醉主要的目的就是培养主播和赋能产业！经过长时间的
筹备，古今江南旗下diyi家直播基地正式在苏州落地，这也标志着古今江南直播体系的初步建成，
未来古今江南直播基地还将进一步扩大规模，助推行业发展。做直播行业的lingtouyang，做直播
我们是认真的。抖音代运营：直播文化基地古今江南公司是一家专为中小微企业提供一站式电子
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商务服务的公司。

对于大多数商家来说，古今江南文化直播代播的主播相比商家招聘来的主播更专业，在正式
合作开始直播前，主播会和商家对接培训了解产品相关知识。而且我们古今江南文化直播主播在
商家线上直播间卖的货，是商家邮寄过来的样品，配合特色场景来介绍。古今江南代播主播的直
播场地是在我们苏州姑苏区苏州农学院大学科技园直播电商基地，面积超20000m，内部装修充分
考虑到不同行业所需的直播场景，拥有100多个直播间，从灯光、布景到各种专业设备，应有尽有，
符合不同行业产品调性，也能让消费者更有代入感，古今江南主播代播团队拥有完善you质的直
播配套服务。供应链利用自身优势资源，通过和线下专柜品牌合作，建立自己的直播基地，对外
邀请主播来卖货。江苏阿里供应链怎么找厂家合作

为短视频和直播团队带来无限创意可能”是古今江南直播基地创建的初心与理念”古今江南
直播基地”！义乌京东供应链玩法

直播缩短了营销链路，其中多数环节都可以利用更高的数据效能从而提升效率，提前做决策。从
工具切入，进而覆盖大部分运营的第三方服务公司进而出现。随着数据与业务的积累，进一步赋
能传统意义上的供应链，成为商家直播的代运营是下一个方向。纯粹孵化主播或内容的MCN模式
由于缺乏壁垒，产业链价值不高，会随着市场的成熟而被上下游挤兑，毛利越来越低。有实力的
头部MCN，则可以利用已掌握的流量与主播的规模优势，着力于提升其他环节的运营能力，从而
转变为能够提供综合服务，甚至辐射到整个行业的大型服务商。成为集具主播孵化、选品营销、
直播基地、供应链甚至工厂生产能力的超级MCN。义乌京东供应链玩法


